Recenzja publikacji: Podstawy handlu zagranicznego, red. Jerzy Dudznski,
Wyd. Difin, Warszawa 2010

Wobec znacgej roli handlu zagranicznego w gospodarce naroflowaz coraz
powszechniejszej dla wielu podmiotow gospodarczZyehieczndci poszukiwania mdiwosci
rozwoju poprzez podejmowanie dziatadnona rynkach zagranicznych, z zadowoleniem zyale
przyja¢ pojawienie si kolejnej publikacji naukowe] pwieconej problematyce handlu
zagranicznego.

Podecznik opracowany przez zespot Autorow z Katedry dan Zagranicznego
I Miedzynarodowych Stosunkéw Ekonomicznych Uniwersyte&daczeaiskiego dostarcza
podstawow wiedz o warunkach prowadzenia handlu i mechanizmachdonkwania rynkow
zagranicznych. Publikacja ta obejmuje dzigwirozdziatdw uzupetnionych aneksem
statystycznym. W téei znale¢ mazna bogaty wybor zagadrie przyblizajacych istot
dziatalngci handlowej prowadzonej na rynkach zagranicznyélutorzy poszczegoélnych
rozdziatbw w sposob systematyczny i przejrzystyadhipja podstawowe pefia odnosice se
do r&nych form obrotu mddzynarodowego. Dgzki takiemu podejciu podecznik daje
czytelnikowi maliwos¢ teoretycznego przygotowania ¢sido prowadzenia dziataldo
w otoczeniu rynku meidzynarodowego dulz tez uporzdkowania wiedzy przez tych wszystkich
uczestnikdw obrotéw handlowych z zagraniktorzy posiadaj juz pewne déwiadczenia
praktyczne, a odczuwgpotrzele pozyskania podbudowy teoretyczne;.

Interesugca czes¢ opracowania stanowi rozdziat gwagcony rynkom formalnym.
Niezmiernie wang spraw dla kadego uczestnika wymiany gaizynarodowej jest zrozumienie
zasad funkcjonowania otoczenia, w ktorym realizosvain transakcje handlowe. Dostosowanie
transakcji do otoczenia rynkowego jest jednym z spamdowych warunkéw zapewnienia
powodzenia w kadym przedsiwzieciu handlowym. Poszczegolne rynki instytucjonala@ldjg
W oparciu o przyjte zasady i zwyczaje handlowe. Autorzy pmdnika objdniajg na czym te
reguty polegaj w odniesieniu do rmych form organizacji rynkow takich jak np. gietdkcje
czy przetargi médzynarodowe.

Obok otoczenia ekonomicznego, rowniezm@ dla przebiegu transakcji handlowej jest
otoczenie prawne, uksztattowane przez zbiér regulpawnych oraz instrumentow shcych
realizacji polityki handlowej. Réwniez tego zakresu w poghizniku mana znale¢ wybor
zagadnié niezmiernie istotnych dla wdeiwego przygotowania sieksportera oraz importera do
prowadzenia dziatalfoi na rynkach zagranicznych. SzczegOlmwag Autorzy publikacii
poswiecili omowieniu  wptywu kursow walutowych na efektye4d transakcji handlu
zagranicznego oraz przedstawieniu funkcjonowarséesyu celno-podatkowego.

Na podkrélenie zastuguje faktziprzy okazji objaniania istoty poszczegolnych zjawisk
czy procesow Autorzy niejednokrotnie odwahgjc do informaciji historycznych, pokazajych
rozwigzania prawne lub mechanizmy ekonomiczne funkcpgoeujw okresie poprzedzaym
cztonkostwo Polski w UE. Takie podeje do problemédw m.in. administrowania obrotem
towarowym z zagranic czy mechanizmu cenowo-kursowego pozwala czyteikiepiej
zrozumi€ na czym w istocie polegaty dokonane przemianyesyeive w sferze kontaktow
handlowych z zagraric

Spasrod wszystkich ogci opracowania najbardziej przemgey charakter ma rozdziat
ostatni, charakteryzagy obroty polskiego handlu zagranicznego w lats@9012008.
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Z perspektywy roku wydania publikacji informacjeatsistyczne opisgge wielkacé,
struktue oraz dynamik obrotéw handlu zagranicznego Polski gn@jz tylko historyczne
znaczenie. Jedna naley przyja¢, iz rowniez taka wiedza przekazana czytelnikowi w postaci
zestawi@ statystycznych opatrzonych rzetelnym komentarzest jwiedz przydata dla
zrozumienia ztgondasci relacji gospodarczych z partnerami zagranicznymi

Autorzy celowo pomigli w swojej publikacji — jak wynika z uwag zawartycwe
wprowadzeniu — problemy dotygze organizacji i techniki transakcji handlu zagecaniego,
odsytapc czytelnikbdw zainteresowanych tymi zagadnieniamirthych opracowa Wydaje s¢
jednak, f dla czytelnika, ktory kiergg sk tytutem ,Podstawy handlu zagranicznegaigsiie po
ten podecznik, brak takich réwnieprzecie podstawowych informacji o strukturze kontraktu,
zwyczajach i formutach handlowych, czy o technikawgocjacyjnych mae by powodem
pewnego niedosytu.

Bioragc pod uwag zakres tematyczny oraz przejrzysty sposéb prazgnivybranych
zagadnié@ mazna uzna ,Podstawy handlu zagranicznego” pod redakigrzego Dudaskiego
za ciekawy i wartasciows publikacg, znakomicie uzupetniagga ofere wydawnicz na polskim
rynku.

Sopot, 10 grudnia 2010 .

Dr hab. prof. UG Hanna Treder
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