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IFA MARKET PRACTICE GUIDELINES JAKO STANDARDY
DLA NABYWCOW | ZBYWCOW WIERZYTELNOSCI
FORFAITINGOWYCH NA RYNKU WTORNYM

Wstep

Rynek transakcji forfaitingowych nazywany jest ,rajem prawnikéw”. Brak
jasno okrélonych regut oraz brak wystandaryzowanej dokumeniagplikuja brak
jednolitosci zawieranych transakcji, co z kolei daje dowolnos¢ interpretacji i utrudnia
rozwiazywanie sporéw w sslacH?®. Préby uporadkowania tego chaosu na rynku
transakcji forfaitingowych oraz zebrania i ollemia zestawu praktyk rynkowych
podito sk Migdzynarodowe Stowarzyszenie Forfaitingovwsdrnational Forfaiting
Association, IFA). Efektem bylo powstanie w 2004 roku Wytycznych Praktyk
Rynkowych Market Practice Guidelings Przez ponad cztery latag sone
z powodzeniem stosowane w transakcjach kupna/spzgedavierzytelnogi
forfaitingowych na rynku wtornym porizy cztonkami stowarzyszenia, do ktérych
ndeza najwicksze instytucje finansowe i forfaitingowe naiécie.

Cdem niniejszego artykutu jest zapoznanie czytelnika z dziatelmpos
International Forfaiting Association, z naciskiem na omowienie Wytycznych Praktyk
Rynkowych, ich ustale warunkéw transakcji inkorporagych Wytyczne oraz praw

I obowigzkdw stron transakcji.

1. Dziatalnosé International Forfaiting Association

Miedzynarodowe Stowarzyszenie Forfaitingowe zostatozate w sierpniu
1999 oku w Zurychu (Szwajcaria). Pierwszy zgitdFA reprezentowaty osoby, ktére
byly, i nadal g§, waznymi postaciami na mdzynarodowym rynku forfaitingowym.
Przed swoimi cztonkami IFA postawito vmae i zasadnicze zadanie do wykonania:
zbudovwa¢ nowoczesne stowarzyszenie orazddbgego ustawiczny rozwagj i wzrost
zadéwno w kategoriach liczbowych, jak i jal@éwych. Od pocatku istnienia IFA

jego gtéwny cel stanowi budowanie i wspieranie relacji handlowych, rozwoj i

128 praca napisana pod kierunkiem prof. zw. dr hab. Danuty Marciniak-Neider, Instytut Handlu
Zagranicznego, Wydziatl Ekonomiczny Uniwersytetu f&déego.
129\, Jedlinski, Jeszcze nie martwyGazeta Bankowa” 2003, nr 29.
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koordynacja dziaka zwigzanych z ustug forfaitingu oraz promowanie najlepszych
praktyk wérod instytucji bankowych ifinansowych nadeych do globalnej
spotecznoéi forfaitingowej. IFA prowadzi swa@j dziatalnos¢ poprzez Komitety
Regionalne Regional Committegs Niemiec, SzwajcariiSrodkowej i Wschodnie;
Europy, Potudniowej Europy, Po&inocnej Europy, Chin, Indii i Potudniowo-
Wschodniej Azji, USA,Srodkowo-Wschodniej i Potnocnej Afryki oraz Ameryki

130 \W 2008 roku IFA zrzeszato ponad 150 instytucji finansowych, w tym

L acinskiej
te najbardziej znagze na rynku, oraz poddnikOw czynnie angajacych s¢ w
omawiangdziatalnos¢(m.in.: London Forfaiting Company Plé&JniCredito Italiano,
HSBC Investment Bank RPIBarclays Bank Plcoferugc rownoczénie cztonkostwo
stowarzyszone tym organizacjom, ktére nie prowaansakcji forfaitingowych, lecz

s3 silnie zwigzane z rynkiem ustug forfaitingowych i chatrzymywa bliskie relacje

z forfaiterami.

Czionkowie stowarzyszenia majmoAiwos¢é uczestnictwa w corocznej
konferencji dajcej forfaiterom z categéwiata motiwos¢ wspolnego spotkaniacsi
wymiany poghdow, zawarcia nowych czy odnowienia dawnych kontaki@eferaty,
prezentacje i warsztatycisle zwigzane z tematami szczegdllnego zainteresowania
z dziedziny forfaitingu, stanowisedno kadej konferencji. Konferencje te odbywaj
Sie jesieny w roznych miejscachiwiata i ciesz sie bardzo duzgpopularnogia - w
2007 roku w konferencji udziat wgo ponad 200 uczestnikow. W 2008 roku odbyta
si¢ w stolicy Czech, PradZ&.

Oferowane s rowniez kursy edukacyjne dla czionkow IFA porusga
tematy powdzane z forfaitingiem. Pierwsze takie kursy odbyky wi kwietniu 2002
roku w Londynie. Obejmygj one dwa poziomy: kursy dotygze podstaw technik
forfaitingowych dla mtodszych steam pracownikéw zatrudnianych przez cztonkow
stowarzyszenia, ktdrzy powinni czep&orzysci ze spotka z partnerami z innych
rynkow i aktywnie uczestnicZyw przeprowadzanych symulacjach transakcase
study oraz seminaria przeznaczone dla zdwz i poruszajce szerszy wachlarz
tematoéw whczapc sekurytyzagj, wykorzystanie instrumentow pochodnych, Internet
Trading, dotyczce praktyk rynkowych i dokumentacji.

Ponadto stowarzyszenie oferuje mediacje i arbitva przypadku sporow,

w ktorych co najmniej jednze stron jest jego cztonek.

130 |International Forfaiting Association, http://www.forfaiters.org, 24.06.2008.
131p_ proveraThe first decade Trade&Forfaiting Magazine”, April 2008, Vol. 11 Issue 6.
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Najbardziej znaccym osagnicciem IFA w jego dziesgtioletniej dziatalnogi
byto przygotowanie przez Market Practice Committee Stowarzyszenia hdperie
przez Denton Wilde Sapte, maj siedzibe w Londynie m¢dzynarodow firme
prawnicz, Wytycznych Praktyk Rynkowych w maju 2004 roku. Zerneniem
tworcow IFA Guidelines, ngdzy innymi Lucio Matassoniego z Sumitomo Mitsui
Banking Corp, Seana Edwardsa i Geoffreya Wynnego, partnera w Denton Wilde
Sapte, bylo dotarcie do transakcji o zgsi ogélnosviatowym zawieranych przez
cztonkoéw International Forfaiting Association, ktérzy zdecydowaliiskorporowa
Wytyczne do swoich transakcji. Celem bylo zdefiniowanie powszechnie
akceptowalnych standardéw dla nabywcéw i zbywcow  wierzytelnos$
forfaitingowych ~w  transakcjach rynku wtornego 4o#apc  sprzeda
przez pierwotnych forfaiterbw na rynku wtornym). Poprzez polecanie |
rozpowszechnianie, &dd swoich  czionkdédw, stosowania  w transakcjach
wystandaryzowanej  dokumentaciji, IFA przyczynia ¢ si do  stwarzania
bezpieczniejszego i bardziej efektywnegodowiska rynkowego. Stanowi to way
aspekt w swietle poszerzapych sé rynkow, na ktérych pojawiaj sie kolejni
uczestnicy z péstw, w ktorych forfaiting jest stosunkowo ngwstug. IFA stale
pracuje nad poprawianiem i ulepszaniem zasad i wytycznych, zgodnie i adekwatnie

do zmian na rynku.

2. Czym jest forfaiting i IFA Market Practice Guidelines?

Forfaiting jest jeda z technik finansowania handlu, polegaj na zakupie
przez instytugy forfaitingows srednio- lub dlugoterminowej wierzytelnas
pienieznej, powstate] w wyniku realizacji kontraktu eksmavego, przed terminem jej
ptathoci oraz za pobraniem odsetek dyskontowych. Zakup olearakter
bezregresowy, co oznacz&e instytucja forfaitingowa rezygnuje z roszczenia
zwrotnego wzgldem zbywcy wierzytelnad nawet wowczas, gdy dinik okaze se
byé¢ niewyptacalnym lub nie filzie regulowat nalsmosci w terminié2 W zalegnosci
od tego, jakie dokumenty przedktada eksporter forfaiterowi, transakcja forfaitingowa
moz mi& dwojaki charakter: operacji zakupu nalesci wekslowych oraz
bezwekslowych. Vitdd nalenosci wekslowych wymieniamy weksel wtasny i weksel

trasowany>> a do nalenosci bezwekslowych zaliczamy akredytyvdokumentow,

1%2p RawaForfaiting, cz. | i Il, ,Handel Zagraniczny” 1993, nr 8inr 9, s.21.
'3 Ibidem.
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gwaranc badz porczenie banku dhutika forfaitingowegd®. Nabyte wierzytelnas
potwierdzone odpowiedaidokumentag forfaiter moz zby na rynku wtornym.
Wytyczne Praktyki Rynkowe IFA zostaly stworzone, aby regutovit@nsakcje
zawierane na tym rynku. IFA wierzyge ich stosowanie lokzie sprzyjato rozwojowi
jego efektywnaosi i stabilnoci oraz bezpieczsstwu obrotu.

Wytyczne Praktyki Rynkowe IFA skladapic z przedmowy, 11 artykutow
dotyczzcych warunkéw transakcji i 5 aneksow. Aneks pierwgawiera definicje
poje¢ uzywanych w cgsci gtdbwne] dokumentu, aneks drugi stanowi kodeks
postpowania, aneks 3 to formularz oblidzematematycznych dotygeych ptatnogi,
aneks 4 — wzOr pisemnego potwierdzenia warunkéw transakcji, natomiast aneks 5
dotyczy transakcji zawieranych pod jurysdykprawa niemieckiego.

Uzycie Wytycznych w transakcjach nie jest obgekiowe, a strony mugzsic
zgodzi na ich zastosowanie w zawieranej umowie. Zgodaenmmsta wyrazona
przez strony podczas rozmow dotycych warunkow transakcji, bz w pisemnym
potwierdzeniu ustalonych podczas rozmow warunkéw transakgnfifmation).

W drugim przypadku, wytena przez strony zgoda na inkorpota®y/ytycznych
traktowana jest jako zmiana wdénéjszych ustake dotyczcych warunkow
transakcji. Wytyczne magzost& zmienione w zaleosci od potrzeb izyczenia
stron. Nie ma limitu meliwych poprawek, natomiast, 4eli jakiekolwiek zaistniej,
musz zost& wyraznie stwierdzone i zapisane w potwierdzeniu warunka@nwsakciji.

IFA proponuje przyktadow forme pisemnego potwierdzenia warunkow
transakcji, ale jej wicie nie jest obowazkowe i kady prawnie wyzacy dokument,
ktory z powodzeniem inkorporuje Wytyczne, meazosta w tym celu wykorzystany.
Natomiast podana przez stowarzyszenie przyktadowa forma dokumentu zapewnia,
ze 2aden z warunkow czy\ alternatyw dopuszczanyctlz iyymaganych wswietle
wytycznych nie zostanie przypadkowo ponipi

Podpisugc confirmation strony muszosikgna¢ porozumienie zadowakge je
pod wzgkdem konsekwencji zwkanych z rzetelnafa | waznoscia umowy,
podatkami, regulacjami oraz pod wedém implikacji obrachunkowych i

handlowych w kontelgie swojej dziatalnasi, jurysdykcji, wedtug ktérej posiadgj

1341, Heropolitaiska, P. Kawaler, A. KoziotSkup i sprzedawierzytelngci przez banki: cesja,
faktoring, dyskonto, forfaiting, sprzetdaubliczna i niepubicznarwigger, Warszawa 1998, s. 210 i
242.
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osobowoséprawry lub pod ktég prowadz dziatalnos¢oraz w konteksie konkretnej
transakciji.

3. Warunki transakcji kupna/sprzedazy wierzytelnosci forfaitingowych wedtug
IFA Market Practice Guidelines

3.1. Pisemne potwierdzenie warunkow transakciji

Dla stron, ktére zdecydupic na przeprowadzenie transakcji z zastosowaniem
Wytycznych Praktyk Rynkowych IFA transakcja stajewigzaca w dniu, w ktérym
zostaje to postanowione pogdizy stronami ustnie, ¢sto w drodze telefonicznéf.
Wynika to z okrélenia daty zawarcia transakcjirgde dat¢ jako dnia, w ktorym
powstato prawomocne, wiace i modiwe do wyegzekwowania zobogaanie m¢dzy
stronami oraz z definicji daty zawarcia transakcji jako dnia, w ktorym strony
zatwierdzity ustnie zatwierdzane warunki transakmja(ly agreed termys

Ustnie zatwierdzone warunki transakcji powinny zéspotwierdzone na
pismie. Zbywca powinien dostarczynabywcy nalgycie przez siebie wypetnione
pisemne potwierdzenie warunkéw transakgorffirmation), w cigu jednego dnia
roboczego od daty zawarcia transakdjade dat¢. Jezeli zbywca nie dostarczy
confirmation w cjgu tego okresu, nabywca ma prawo do unigienia transakciji,
poprzedzonego pisemnym wypowiedzeniem skierowanym do zbywcy, pod
warunkiem,ze dat on zbywcy rozsing dodatkowy ilos¢ czasu (nieprzekraczap 2
dni roboczych) na dostarczenie pisemnego potwierdzenia warunkow transakciji.
Niezaleznie od tego czy nabywca zdecyduje anulowa transakgj czy nie, zbywca
ponosi odpowiedzialnos¢ w ramach obowgzujagcego prawa, za niedostarczenie
potwierdzenia.

Pisemne potwierdzenie warunkéw transakcji powinno zawiemazwy
diuznika pierwotnego i pozostatych dhikéw. Jeeli ustnie zatwierdzone warunki
transakcji zawiergj opis dotyczcy tozsamogi pierwotnego forfaitera albo typu
instytucji pierwotnego forfaiteragonfirmation powinno potwierdzate szczegoty.
Jezeli ustalenia ustne nie zawiesajego typu opiséw, zbywca nie ma oberku
dostarczeniaadnych informacji odnaée do pierwotnego forfaitera.

Jezeli pisemne potwierdzenie warunkow transakcji opiei@ 0 ustnie

zatwierdzone warunki transakcji, nabywca powinien hale wypeint i dostarczy

135 Informacje na podstawiéA Guidelines Version 100/2004.
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zbywcy to pisemne potwierdzenie w przgri 2 dni roboczych do daty jego
otrzymania.

Jezeli nabywca zdecydujeze pisemne potwierdzenie warunkow transakcji
rézni sie od ustnie zatwierdzonych warunkow, powinien powradoo tym zbywe
(wskazujc nate rémice) w ciagu 2 dni roboczych od dnia, w ktorym otrzymat
pisemne potwierdzenie warunkow transakcji, a strony powinny gétaiszelkich
starah aby skorygowa i ostatecznie zatwierdzi confirmation. Jeeli strony nie
zatwierdz skorygowanega@onfirmation w cagu 2 dni roboczych od powiadomienia
wydanego przez nabywctransakcja powinna zostautomatycznie anulowana.

Natomiast jeeli nabywca nie wypetni i nie dostarczy zbywcy pisego
potwierdzenia warunkow transakcji, wtedy zbywca ma petne prawo do umiene
transakcji poprzedzonego pisemnym wypowiedzeniem skierowanym do nabywcy,
pod warunkiem, ze dat on nabywcy rozdna dodatkows ilos¢ czasu (nie
przekraczajca 2 dni roboczych) na dostarczenie wspomnianego pisgm
potwierdzenia. Niezaimie od tego, czy zbywca zdecyduje snulowa transakaj
czy nie, nabywca ponosi odpowiedzialnos& ramach obowjzujagcego prawa, za
niedostarczenie potwierdzenia.

Wypeltnione i dostarczone na cza®nfirmation stanowi potwierdzenie
warunkéw transakcji. Strony powinny doj@z wszelkich stang aby speti te
warunki w ustalonym w dokumencie terminavailability datg. Jezeli ktorekolwiek
z zatwierdzonych warunkéw transakcji pozostamespetnione lub jakakolwiek e
dokumentacji pozostanie niedostarczona w ustalonym terminie, stronyunggdné
przesungcie tego terminu. Zeli natomiast strony nie uzgodniskorygowanego
terminu, transakcja powinna zo&taniewaniona przez stronbedaca beneficjentem
tego warunku; uniewaienie nabiera mocy po potwierdzeniu peryR

zawiadomienia o uniewaieniu przez drugze stron.

3.2. Pfatnosé pod zastrzeeniami

IFA Market Practice Guidelines uwedhiapg modiwos¢ zawarcia
lub zmienienia warunkdéw transakcji take ptatnos¢ przez nabywe nastpuje
pod zastrzegeniem. W tym wypadku pisemne potwierdzenie warunkibansakcji
(confirmation) powinno stwierdza(a) warunki zastrzeenia oints of reservg
(b) termin ¢eserve datg do ktérego te warunki zastzamia powinny zosta

wypetnione przez zbywci (c) warunki wykupu przez zbywcwierzytelnogi
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sprzedanej nabywcyrdpurchase ternm)s ktére, w przypadku braku porozumienia
migdzy stronami wconfirmation, powinny opierasic 0 pierwotnastopedyskontovy

dla pozostajcego okresu (w przypadku, gdy stopa dyskontowa g¥ccoparta jest

0 stop¢zmienng stopa zmienna ok§kana jest przez pierwotnie zatwierdzone warunki
transakcji).

Jezeli zbywca nie wypetni warunkow zastéemia w okrélonym terminie,
astrony nie ustal przesunjcia tego terminu, nabywca ma prawga, aby zbywca
wykupit od niego przekazane mu uprzeduiglanie zaptat}’® (payment claim
W ciagu 5 dni roboczych od ztonego przez nabywczadania jest on zobowzany
do zwrotu zbywcy dokumentacji otrzymanej od niego (zatkygm dokumentacii,

o ktorej zbywca i nabywca zdecydowalie powinna zosta przekazana stronie
trzeciej) i powinien dopehdi wszelkich stamd (wiaczniei bez ogranicie ze
wspoiprag przy odzyskiwaniu dokumentow przekazanych) iwyjetwszelkie
dokumenty niezbgne dla zapewnieniag#ytut zgdania zaptaty zostat przeniesiony na
Zbywce. W przecigu 2 dni roboczych od potwierdzenia odbioru dokuraeint
wymaganej do zwrotu, zbywca powinien odkupd nabywcy zdanie zaptaty.

3.3. Dokumentacja i termin rozliczenia

Pisemne potwierdzenie  warunkéw transakcji powinno zawiera
(a) dokumentae¢j dostarczangprzez lub w imieniu zbywcy nabywcy, (b) termin
spetnienia postanowfeconfirmation, (c) przewidywanglae rozliczenia gettlement
date i (d) jezeli warunki transakcji obejmgjwiecej niz jeden termin spetnienia
postanowi@ lub termin rozliczenia, szczegétgwdokumentagj, jaka ma by
dostarczona nabywcy przez lub w imieniu zbywcy na konkretne terminy i ptatnos
dokonywane przez nabywaa konkretne terminy rozliczenia.

Od terminu, w ktorym nabywca otrzymat dokumengac{wiaczapc
wyjasnienie, korekt lub uzupetnienie do jakiejkolwiek wcégej dostarczonej
dokumentacji), nabywca ma 5 dni roboczych na sprawdzenie dokume mésogvy(
period) pod wzgjdem tego czy:

= dokumentacja jest podparta zadowagmi dowodami co do jej
autentycznogi w wymiarze uzasadnionym kontekstem transakciji,

= dokumentacja jest zgodna z confirmation, i

136 7adanie zaptaty dotycziadania wzgtdem dhinika forfaitera pierwotnego.
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= 7gdanie zaptaty gayment claim jest dozwolonym przez prawo,

prawomocnym, wizacym i moziwym do wyegzekwowania zbywalnym (o

ile confirmation nie stwierdza inaczej) zobaaa@niem diunikdbw do sptaty

sumy w okrg&lonej walucie, w catasi bez roszcze wzajemnych, posicea
czy wstrzymania ptatna$ ze wzgédow podatkowych lub innych w terminie
wymagalnogi, zgodnie z dokumentacj w wymiarze uzasadnionym
kontekstem transakcji.

Dokumentacja maz by uwazana za niezadowalg nabywe i/lub nabywca
powinien by upowaniony dozadania przedtognia dodatkowej dokumentacji wtedy
I tylko wtedy gdy nabywca mez okrdli¢, ze nie spetnia ona wymagawyzej
wymienionych. Jeeli dokumentacja jest niezadowaleg lub nabywca stwierdzi,
ze wymagana jest dodatkowa dokumentacja, powinierp@miadomé zbywe, w
jakim zakresie naky ja uzupetné. W przypadku wymogu dodatkowej dokumentacii,
dokumentagj ta jest to, co nabywca uwa za istotnie niezlane do udowodnienia,
poparcia lub wyjénienia otrzymanej dokumentacji. Strony powinny dgtoz
wszelkich stard, aby wyjd&ni¢ lub uzgodni niezbgne korekty lub uzupetnienia
dokumentacji. Jeeli strony nie ogigng porozumienia co do korekt lub uzupelnie
dokumentacji wcigu 3 dni roboczych od zienia zastrzeen przez nabyweg
transakcja powinna zostanulowana. Uniewanienie to nabiera mocy prawnej wraz
z potwierdzeniem odbioru zawiadomienia o uniewaniu przez zbywg Natomiast
jezeli nabywca nie zgtosi potrzeby przeddoia dokumentacji uzupetnige] uznaje
sig, ze nabywca otrzymat zadowalej dokumentag. Nabywca nie maz wysuwa
roszczé dotyczicych otrzymania niezadowadap] dokumentacji po ustalonym
terminie ptatnogi (settlement date jezeli ptatnos¢ nie nasgpuje pod zastrzeniem,
kiedy to nabywca ma wysuwa roszczenia dotygre otrzymania niezadowadagj
dokumentacji po ustalonym terminie, do ktérego warunki zastrda powinny
zost& wypetnione przez sprzedagvc

Termin rozliczenia (jeeli nie ustalono inaczej) to 3 daieoboczy po terminie,
w ktorym nabywca albo potwierdzite otrzymat, albo zostato uznane otrzymat

zadowalagcg dokumentag.

3.4. Bezregresu

Zaktada si (jezeli zadna ze stron nie oldlda pisemnie inaczej)ze kada

ze stron:
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jest dowiadczona i zaangawana w prawne, handlowe i dotyce nadzoru

aspekty transakcji,

otrzymata takie informacje dotygze transakcji, jakie gs uznane

za odpowiednie dla po¢ljia swiadomej decyzji o przygpieniu do transakciji,
[

jest odpowiedzialna za dokonywane wiasne, niemaleoceny i badania
nad ryzykiem powstagych w zwizku z zawatt transakdj.

Na uzgodniony termin rozliczenia, zbywca powinien sprézedabywcy

zadanie zaptatygayment claim bez regresu, co oznacza nabywca nie ma prawa

zadat od zbywcy, ktoregokolwiek z wcgeiejszych zbywcow ani od forfaitera

pierwotnego ptatnad jakiejkolwiek czsci sumy stwierdzonej wagyment claim

3.5.

Poreczenia i dowody

Kazda ze stron pecza drugiej, e:

jest naleycie zarejestrowana i1 prawnie prowadzi dziatalneé¢ ramach
danego prawa,

ma mo#iwos¢ wypetnienia i dostarczenia dokumentacji oraz spefai
swoich obowazkéw w dwietle zawieranej transakcji i jej warunkéw, i

jej zobowgzania zwjzane z transakgji okreslone wconfirmation stanové
dozwolone przez prawo, prawomocne, aimgce | modiwe do
wyegzekwowania zobowzania zgodne z przygtymi warunkami.

Zbywca pogcza nabywcy w odniesieniu do transakcji i jej wardamkze:

jest lub belzie w ustalonym terminie ptatnms samodzielnym, prawnym
I pobieragcym poitki wtascicielem zglania zaptatygayment clainy

ile mu wiadomo,zadanie zapfaty nie jest i nie thzie w uzgodnionym
terminie zaptaty olgty zadnym obcgizeniem czy roszczeniem zwrotnym,
udziatem lub innym uprzywilejowanym prawem z kaizy dla strony
trzeciej,

ile mu wiadomo,zadanie zaptaty jest lub bzie w uzgodnionym terminie
zaptaty zbywalne (chybaze confirmation stwierdza inaczej) zgodnie
z dokumentagj,

spetnia i/lub nie narusza&adnych zobowizaa wigzacych go w ramach

zadania zaptaty i dokumentacji,
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= jezeli zbywca jest forfaiterem pierwotnym, pedjwszelkie istotne kroki,
aby zapewni, ze dokumentacja jest autentycznagdanie zaptaty prawnym,
prawomocnym, Wjzacym i modiwym do wyegzekwowania zobogdaniem
dtuznikow, ktore jest zbywalne @eli confirmation nie stwierdza inacze)j),
zgodnie z dokumentagji

= jezeli zbywca jest forfaiterem pierwotnym, peljwszelkie istotne kroki

w zawieraniu transakcji podstawowejun@derlying transaction) tak,

ze dokumentacja odzwierciedla nattransakcji podstawowej.

Zbywca powinien przedstawiinne dowody i pagczenia, jeeli tak zostato
stwierdzone weconfirmation, lub jeeli tegozada nabywca#gdanie mog obejmowa
dowody i poeczenia od zbywcy innego aiforfaiter pierwotny na takich samych
zasadach jak w podpunkcie (e) i (f)) i zostato to ustalorgzyizbywg a nabywa.
Nabywca moe tylko i wylacznie wysunadakie zadanie w trakcie lub przed ustnym
zatwierdzeniem warunkow transakciji.

Wspomniane dowody i peczenia stanowce modyfikacg pisemnie
potwierdzonych warunkow transakcji powinnog girzedstawié w dniu zawarcia
transakcji i powtérnie w momentach: pisemnego potwierdzenia warunkow transakcji,
w dniu spetnienia postanowiezawartych w pisemnym potwierdzeniu, w terminie
rozliczenia gettlement da)ei w terminie, do ktérego warunki zastézmia powinny
zost& bezwarunkowo wypetnionerdserve date- jezeli taki ustalono). Dowody
| poreczenia wystawiane przez forfaitera pierwotnego pawindla unikngcia
watpliwosci, zost& przedstawione na pierwszy (gdy ustaloneosj niz jeden termin)
availability date pierwszy settlement data reserve date(jezeli taki ustalono).
We wszystkich przypadkach dowody te i gg@enia powinny pozostawalo wghdu
do momentu wypetnienia pisemnie potwierdzonych warunkow transakcji i terminu jej
rozliczenia. Dowody i paczenia forfaitera pierwotnego z podpunktéw (e) i (f)
powinny, jezeli forfaiter pierwotny zezwala pisemnie, dynodiwe do scedowania
przez nabywe na przysztych nabywcow i forfaiter pierwotny dekljgr i akceptuje,
ze, w przypadkach, w ktorych wyrazit na to zgode przeniesione dowody

i poreczenia bela pomocne kademu z przysztych nabywcow.

3.6. Agenci i brokerzy

Jezeli ktorakolwiek ze stron dziata jako agent lub hegkjest zobowgzana

do stwierdzenia tego faktu w ustnie zatwierdzanych warunkach transakciji.
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Jezeli pisemne potwierdzenie warunkéw transakcji nieiestdza, ze strona
dziata jako agent lub broker, przyjmujes,sie strona dziata w imieniu wiasnym,
natomiast druga strona ma&zw cihgu 2 dni roboczych od zapoznania gifaktem,
ze pierwsza strona jest w rzeczywistiosagentem lub brokerem, unieiva¢
transaka}; uniewanienie nabiera mocy po potwierdzeniu peryq zawiadomienia
0 uniewanieniu.

Jezeli strona dziata jako agent lub broker, powinnaegstawé na to dowody
w pisemnym potwierdzeniu warunkow transakcji, jaeojest koniecznym ustalenie
(a) upowanien agenta lub petnomocnictwa brokera i (b)sanogi oséb, dla ktdérych
i w ktorych imieniu dziata agent lub brokerzdi agent lub broker nie dostarczyli
odpowiednich dowodow na potwierdzenie dziatania w czyimieniu, agent lub
broker powinni by traktowani, jakby przyspili do transakcji jako bezpoddni
zbywca lub nabywca.

3.7. Powiadomienia

Wszelkie powiadomienia, dokumenty i inna korespondencjacaapc
pisemne potwierdzenie warunkéw transakcji, powinnd bgorazdzona na pimie
I potwierdzona komunikatem SWIFT, faksem, listownie lulg)i jstrony wyraa
zgodg, e-mailem w ustalonej w pisemnym potwierdzeniuldiez na ustalone adresy.
Wszelkie powiadomienia, dokumenty i inna korespondencjacaapc
pisemne potwierdzenie warunkow transakgjipgnawane za dostarczone:
= jezeli zostaty potwierdzone komunikatem SWIFT, dzp® przestaniu,
= jezeli zostaly wystane faksem, z potwierdzeniem pag przekazu przez
maszyre wysytagca, w dniu przekazania,
= jezeli zostaly wystane listem | zostaly przekazane dstarczenia i nadane,
na 10 dzié roboczy lub, w przypadku poczty lotniczej, 5 dzieboczy,
po dniu wniesienia optaty pocztowej przez nadgwc
= jezeli zostaly wystane e-mailem, zalee od tego jak strony siumowity, a
jesli takie porozumienie nie nagtito — na dowod potwierdzenia przygja.
Jezeli powiadomienie otrzymane zostanie w dniu, ktong fest dniem
roboczym albo po normalnych godzinach pracy w miejscu odbioru, uzrajeesi

zostato otrzymane na naphy dzie roboczy.
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Podsumowanie

IFA Market Practice Guidelines gs pierwszym znacgym krokiem
ku ujednoliceniu transakcji forfaitingowych raviecie. Dziatania te, pozwalge
na standaryzag¢j formy i warunkow transakcji, przyczynigjsie do zwkkszenia
konkurencyjnoéi ustugi forfaitingowej. Lata 2007-2009 i trwialy kryzys na rynkach
finansowych sktanigj uczestnikow wymiany w handlu zagranicznym do powrot
do korzystania z instytucji kredytu kupieckiego, digego punktem wyria
dia forfaitingu**”. Nalezy mie¢ nadzieg, ze instytucje forfaitingowe i banki natgcie
wykorzystag wspomniane szanse, zaréwno dla ugruntowania poZgciaitingu
jako narzdzia finansowania handlu zagranicznego, jak i dlamazenia obrotu

wierzytelnociami forfaitingowymi na rynku wtornym.
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